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La multinacional espafiola especializada en software de gestidn de recursos humanos ha facturado LOS MAS YOTADOS

en total 47,3 millones de euros, un 13 por ciento mas que en 2008, impulsado por su

internacionalizacidn ¥ su negocio de outsourcing, que se ha incrementado un 35 por ciento. | (T
organizacidn de TI:
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Metad4 ha cerrado el ejercicio de 2009 con un incremento de su facturacion del 13 por ciento dsnn::n%igylnpﬁz:i;.ﬁn

con respecto a 2008 al ingresar un total de 47,3 millones de euros. Este ratio de crecimiento de servicios”

es el mas alto que la multinacional espafiola ha alcanzado desde su creacidon en 2001, Asimisma, s César Gémez Lopez,

Metad4 ha aumentado un 94 por ciento su rentabilidad operativa con 4,3 millones de euros, v un nuevo director

cormercial del Grupo

150 por ciento su beneficio neto hasta los tres millones frente a los 1,2 millones de 2008. & ;
gora Solutions

#»HP barre las
predicciones de Wall
Street al ganar 3,500
rillones en su 13

#PEITIaszLAMN quiere
recuperar el optirmizmo
del sector

Facturacion

¥ Cisco rompe 54
relacidn con HP

#La inwersion destinada
a software serd para
actualizaciones

¥*HRE Aciez: gzlablele
an Madrid |z sede
corporativa v aurments
su facturacian en
Ezpafia un 11%

¥ Microsoft Ibérica
nombra a José Manuel
Velarde nuewvo director
regional de Andalucia

LOS MAS YISTOS

P Cisco rommpe su
relacidn con HP

¥ Las redes sociales
transforman el mundao
labaral

¥ El blues del CID: han
muerta los provectos

T
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De las cuatro lineas de negocio de la compafiia, -venta de producto, licencias, servicios y recuperar el
contratos de soporte-, seqan comenta Carlos Pardo, director general de Meta4 para Espana optimizma del sector
vy Portugal, han sido |os ingresos de licencias de software y los servicios de outsourcing » Las TIC jugarsn un
dos de los factores que mds negocio han generado. “Las ventas de licencias es el rol clave en el futuro
termometro que mide la salud de una compafiia, ¥ en nuestro caso, estas han crecido un 15 por e e ':E'En l,zs
clento, Asimizmo, las operaciones e outsourcing, uha linea que lhiciamos en Espafia en 2007, grandes ciudades
han aumentado un 35 por clento constituyendo va el ocho por ciento e la facturacion total de i3 5 Microsoft Thérica
empresa. £n total, va gestionamos bajo esta modahdad 70,000 empleadqos", especifica. nombra a José Manuel

Velarde nuewao direckor
regional de Andalucia
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Otro de los motivos de crecimiento que Pardo menciona se encuentra en su politica de
internacionalizacion, bajo la cual estan presentes en cien paises con oficina propia en diez. “&f
&0 hor clento ge los ihgresos procede de fuera de Espafia, principaiments de Francia, un
mercado que ha afiadido un huevo dimensionamiento 3 la compafia v hos permite diversificar ef
nesgo frente a la complicada situacion que esta viviendo el mercado espafal”, aclara.

Finalmente, destacar que han sido los segmentos de sanidad y de la mediana empresa en
Espaia los que mejor se han comportado, con crecimientos del 25 v del 50 por ciento
respectivamente. Y& entorno sanitanio es huestra pledra shgular v continuaremos diriglendonos 3
allz en los proximos afios, Bl aflo pasado sumamos cinco huevos centros hospitalarios v para este
afo es uno Qe los pilares de nuestra estrateqia para 2010, En cuanto 3/ mercado ge la empresa
mediana, af gue hemos entrado reclehtemente por hecesidad, hemos sumado 36 cllientes
nuewvos”, detalla el directivo, De los 1.300 clientes que suma su cartera destacan el Ayuntamiento
de “alladolid, Puerto de VYalencia, BR Salud, Consorci Hospitalan de Yic, Aguas de Valencia, Casino
de Madrid...

Crecer a un ritmo del diez por ciento

Lograr aumentar |a facturacion un diez por ciento es el objetiva, -“mas que prudente porgue la
situgcion econdmica espafiols obiiga 3 eifio”, apunta Carlos Pardo-, para este afio 2010, Para
conseguirlo, Meta4 ha fundamentado su estrategia de negocio en cuatro pilares: Administracion
Pablica, mediana empresa, gran cuenta v mercado internacional.

Explica Fernando Ruiz, director comercial ¥ de Marketing de Meta4, que los planes para el
sector publico son “apovarsze en provectos de exito como af Ministerio de iz Presidencia comno
palancas de crecimiento en uhiversidades v sanidad, v desarroliar mercado hara I3
Adrministracion local adaptando nuestro producto, oferta v canal de aistnibucion”,

Igualmente diversificara su oferta Meta4 para el segmento de la empresa mediana con modelos
BPC, Saas...aumentando la red de partners y disminuyendo los costes; para gran cuenta
definird una nueva oferta y funcionalidades como entornos colaborativos o redes sociales
corporativas, entre otros; y para los mercados internacionales los planes son alcanzar acuerdos
de distribucion a nivel global como via de crecimiento,

Complementara toda esta estrateqia la politica de adquisiciones de la compaiiia, “con /3
gue buscamos complementar geograficamente nuestra oferta (por eso compramos BTG en
Cataiufia v Avys en Francia) asi como ias lineas estrategicas como outsourcihg”, anota Carlos
Pardo. "De momento, ias compras realizadas no hos han aportado resultados contablemente
pero sl un generador e negocio, capilandad, time to market. Para 2010 sequimos con esta
VOCSCION de combra pero con &f mismo patron, siendo nuestro objetivo Administracion v Ia
embress mediana”,
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